
 

 
 آموزینامه محور بازارچه کسب و کار دانششیوه 

 جشنواره نوجوان خوارزمي 
 

 

 
نین چخود همتوانايی و علايق  ،های فرهنگی منطقهويژگی، شرايط اقلیمی وجغرافیايی»براساس بايدشما در اين محور 

ها را در و تولید محصول يا عرضه خدمات نموده و با تشكیل غرفه اختصاصی، آن طراحی اقدام به« محلی صنايع بومی و

( ارائه هاوزهحيا هنر و يا ساير  فناوریكار كتاب كارووكسب»)مربوط به پودمانآموزيوكار دانشهاي كسببازارچهقالب 

 .دهید

 

شناسنامه اثر و گزارش تصويری)فیلم( »به همراه هبرگزيدهای زير، ارزيابی و آثار مطابق گام شماتولیدات  ایمرحله مدرسهدر 

 .شودچنین غرفه اختصاصی خود در بازارچه به مرحله بعد ارسال می/ محصول همنمونه اولیهاز فرآيند طراحی ايده، تولید 

 

 (وكار)ارائه طرح كسبطراحي ايده و توليد نمونه اوليه و محصول/ عرضه خدمات     .1

 )بررسی گزارش تصويری از فرآيند طراحی ايده، تولید نمونه اولیه و محصول/ عرضه خدمات، غرفه اختصاصی و ...(ارزيابي غيرحضوري  .2

 اياندازي غرفه اختصاصي محصولات/ عرضه خدمات در بازارچه مرحله مدرسهايجاد و راه  .3

 خدمات در غرفه اختصاصی(وكار و نحوه ارائه محصولات/ عرضه )ارائه شفاهی ودفاع از طرح كسبارزيابي حضوري  .4
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 شده مربوط به محور بازارچه كسب وكار دانش آموز شناسنامه طرح توليد
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 ........................................... -2.................................................     -1آموزان: كدملي دانش
 ............................................ -2....................................................     -1آموزان: تلفن دانش

 كد گروه: 

  پسرانه دخترانه خاص نام مدرسه:                                       عادي
 تلفن مدرسه: 

 استــــــان: 
 منطقه/ ناحيه/ شهرستان: 

 پايه تحصيلي:    تاريخ:                      ساعت: 

 نام دبير راهنما: 
 رشته دبير راهنما: 

  عنوان طرح:

 امضاء     نام و نام خانوادگي دبير راهنما:                                                                                              
 مهروامضاء نام  و نام خانوادگي مديرآموزشگاه:                                                                                            

 روامضاءخانوادگي كارشناس دوره اول متوسطه منطقه:                                                            مهنام و نام

 

 محل درج 

 تصاویر  طرح:
 

 

 درج

آموزعكس دانش   

 

 

 درج

آموزعكس دانش   
 

 

نمونه محصول )تولید و یا عرضه شده( -1  

 

فروش یا عرضه در بازارچه مدرسه  -2  
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 معیارها و زیرمعیارهای داوری

 

 زير معيار معيار رديف
ضري

 ب
0 1 2 3 4 5 

1 

موارد مشترک 
بين طرح 
توليدي 
 وخدماتي

       2 و ابتكار در تولید و تبلیغ  و عرضه محصولات يا خدمات نوآوری

       1 بهداشتی و زيست محیطی در ارائه طرح ،رعايت نكات ايمنی

       1 (تجاری سازی)قابلیت تعمیم و تولید محصول

       1 های ظاهری طرحزيبايی و جلوه

       2 متناسب بودن طرح با محتوای كتاب كاروفناوری و كتاب هنر

       1 منطقهبومی و محلی و خدمات  میزان موفقیت دراحیاء وارائه صنايع

 *طرح توليدي 2

       1 میزان تسلط وآگاهی از نحوه تولید كالا

       1 بندی، ارائه و فروشجويی و سلیقه در بستهرعايت صرفه

       1 كیفیت محصولات ارائه شده در بازارچه فروش

       1 بندی مناسب تولیدات و محصولاتنصب برچسب قیمت و بسته

 *خدماتيطرح  2

       1 میزان تسلط به كار

       1 مشخص بودن كارمزد

       1 كیفیت خدمات ارائه شده در بازارچه

       1 داشتن ابزار و امكانات كارخدماتی متناسب با كار

3 
غرفه در 
 بازارچه

       1 كیفیت طراحی و چیدمان غرفه فروش محصولات يا ارائه خدمات

       1 ومقررات بازارچه وحضور مرتب به موقع مسئولین غرفه رعايت نظم

       1 پوستر، ويدئوی تبلیغاتی و ...()ارائه روش های تبلیغاتی

       1 برخورد مناسب ومحترمانه با مشتری

       1 گروهی كیفیت كار

 مالیاتارائه مستندات حسابداری)فاكتور خريد و فروش، سود و زيان، 
 و...(

1 
      

       1 میزان موفقیت در فروش)حجم فروش و حجم سود حاصل از فروش(

مستندسازی از فرآيند طراحی و تولید محصول و يا ارائه خدمات در 
 قالب لوح فشرده

1 
      

       جمع امتياز ستون ها
 

 


